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在线供应链金融服务方案

联诺金服
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北 京 联 诺 成 立 于

2 0 1 4 年 ， 是 中 国 领 先

的独立第三方供应链金

融平台，总部及研发中

心设在北京，在上海、

武汉等地设有办事机构。

公司致力于通过金融科

技的力量，解决和舒缓

基于供应链下核心企业

及上下游客户的流动性

难题，为企业和国民经

济健康稳定发展提供全

新动力。公司是国际供

应 链 运 营 及 管 理 学 会

（ A S C O M ） 创 始 会 员 及

常务理事单位。

评委们认为：“这个项目对于医院供应商的金融生态系统风险的降低具

有非常积极的社会影响，创造了一个可持续的生态系统，全面的在线服务改

善了传统供应链金融项目的低效率。是‘公益创新’的最佳案例，并能够在

整个供应链上创造价值！”

祝贺联诺案例荣膺国际供应链金融大奖

联诺 专业的医疗行业在线供应链金融提供商



收款压力

现行两票制制度下，

医药流通企业业务量剧
增，而其客户多为医院，

账期一般较长，从而加

剧了医药流通企业的资
金回款压力。

。

现行供应链金融业务

中，企业所需提供的发票
金额小且数量多，流程繁

杂，且应收账款很难得到

确权，使医药流通企业融
资困难。

出表需求

大型的医药流通企业

受到财务报表负债率的
限制，但其应收账款来

自医院，账期长，因此

有极大的出表需求。

医药流通行业面临的问题
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实施障碍



九州通上游供应商 消费者

下游经销商
（药商）

九州通-联诺在线供应链金融服务方案

产品1：应收账款（医院）

增信、出表

产品2：应付账款（供应商）

降融资成本、增强九州通流动性

产品3：直接信用（医药经销商）

线上直接授信、增强药商流动性

产品特征及优势：

1、应收账款：引入国际级知名贸易信用保险公司增信，实现应收账款卖断出表，直接认可联诺金服系

统数据，无需确权；

2、应付账款：融资成本降低至3.85%-5%，延长账期1-3个月，增加免息流动性；

3、直接信用：向下游药商/经销商提供300-500万以内的授信额度，专项支付九州通；

医院



供应链流程

九州通收款

医院付款

确认信息流程

产品1：应收账款（医院端增信贷款）

银行

LINO供应链
金融服务

2.医院应付信息同步至供应
链金融平台

5. 相关信息确认

6.九州通提出申请，确
认应收账款转让时间、
利率，投保信用保险

8.即时支付款项

1.签订协议，九州通交付货物与发票

9.九州通还款（可提前还款）
10.按账期付款至九州通账户

医院

 引入国际级知名贸易信用保险公司增信，实现应收账款卖断出表，直接认可联诺金服系统数据，无需确权

3. 医院应付信息同步至
保险公司平台

信用保险公司

九州通

4.反馈信用评估及增信 7.通知银行放款



产品2：应付账款（供应商端供应链贷款）

①采购合同签署

中资银行

外资银行

④供应商提供货物并开具发票

⑥供应商融资

⑤系统自动确认发票

⑦银行支付给 供应商扣除利息

⑦
金
融
机
构
支
付
款
项

③供应商与银行签
订应收购买协议

②与银行订立付款协议，在
到期日提供不可撤销的无条
件支付其应付款的义务

⑧到期日向
银行支付全
额发票金额

上游供应商 九州通

 应付账款融资成本降低至3.85%-5%，延长账期1-3个月，增加免息流动性

LINO供应链
金融服务

供应链流程

供应商收款

九州通付款

确认信息流程



产品3：直接信用（医药经销商端信用贷款）

①下游药店下订单

⑤货物配送至下游药店

④下游药店融资定向支付至九州通 ⑥下游药店还款
银行

九州通 医药经销商

 向下游药商/经销商提供300-500万以内的授信额度，专项支付九州通

LINO供应链
金融服务

供应链流程

九州通收款

经销商付款

确认信息流
程



方案价值

供 应 商

医院 端

➢ 大大降低供应商的融资难度和融资成本；

➢ 高效缓解供应商的资金压力，优化企业现金流。

➢ 降低九州通应收账款比例，增强九州通应付账款能力，提

高资金周转率，保障九州通供应链上下游的金融安全性；

➢ 通过应收账款信用保险出表业务，降低资产负债率；

➢ 有效减轻医院付款压力，增强院方软实力；

➢ 推进医院信息化改革，提升管理效率。
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经 销 商
➢ 有效减轻经销商付款压力，提升经销商支付能力；

➢ 通过给予经销商资金流动性支持，增加经销商对九州通医

药供应链服务的粘性
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实施供应链金融对产业链、生态圈的优势

线上供应链金融协同九州通，打造供应链金融生态圈，通过金融工具为产业链的上

下游提供金融服务，有利于客户关系的稳固和拓展，提高客户黏性，促进协同发展。

创新供应链金融通过信息化的手段，可以整合内外部资源，通过实时交互等方式，

及时动态反应供应链的变化，实现有效的信息管理，从而为战略发展作支援。

实施供应链金融，为产业链提供线上化供应链金融服务，为客户提供无地域限制、

即时便捷的线上金融服务，在业务周期内借款还款手续简便、随借随还、按日计息。

不仅极大地降低了客户融资成本，同时提高了九州通的资金周转率，降低经营成本，

增加资金的回流速度，优化财务结构，把原来应收账款用于新一轮的生产和运营，

最终打造具有强大竞争力的产业生态，实现整个价值链的增值，形成多方共赢。



全线上交互平台

为九州通与供应商、

经销商、医院之间打造

线上交互平台，极大提

高业务执行效率。

方案特点

高价值

为九州通供应链管理水平

的提升、财务业务一体化

的推进创造巨大价值。

零投入

信息系统软件及实施服务

由联诺提供，无需九州通

进行投入。

零风险

联诺将为九州通提供

“银行”级别的信息

安全方案。
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➢ 联诺可为九州通供应链金融生态圈内的企业提供

在线供应链金融咨询与服务，资金方不只限于银

行，许多信用保险、保理、信托、城投等也是联

诺的合作方，可在其他投融资方面提供协助。

➢ 联诺的合作客户除了央企、国企及优质上市公司，

也有许多医院及医药流通企业，其中很多是九州

通供应链生态圈内相关产业的客户，九州通可以

和联诺协作为客户提供优质的服务。

联诺可为九州通带来的其他资源
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成功案例

供应链流程

供应商收款流程

医院付款流程

对接系统确认信息

LINO

青岛大学附属医院+联诺信息+中信银行合作范例方案（医院供应商应收账款融资）
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6.贴现融资

4.自动对账，应付确认3.申请融资

2.签订协议，供应商交付药品/耗材

1.系统接口 1.对接系统

1.对接系统5.信息确认传递

供应商 青岛大学附属医院

7. 资金支付至指定账户

中信银行

LINO
在线供应链协作平台



经销商

金融机构

1.经销商下订单

LINO
在线供应链协作平台

5.货物配送至经销商

4.经销商信用贷款定向支付给欧普 6.经销商还款

成功案例

© 2020 LINO Corporation

联诺-欧普经销商直接信用在线融资



中国人民大学宋华教授《互联网供应链金融》

一书中典型案例
中国电子商务创新推进联盟2017

在线供应链金融50佳典型案例
联诺案例荣膺国际供应链金融大奖

联诺金服获得2018中欧全球供应链

论坛“供应链金融优秀企业”

“联诺-欧普照明智慧供应链金融服务”

入选2018供应链电子商务百佳案例

联诺荣获2019万联网供应链金融研究院

及人民大学供应链管理研究中心评选

“最佳金融科技运营企业”

所获荣誉
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合作企业
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金融机构



THANKS
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